Sébastien Buemi,
4 ambassadeur
d'Audemars Figuet.

Sport extréme, jen veux!

ES marques de luxe, sponsors des grands champions.
Cing jeunes sportifs dans la peau de leur heros de film.
Belles mecaniques. Le meilleur de l'éte.




de luxe

La crise: un catalyseur pour
une nouvelle approche du luxe

Des entrepreneurs locaux ont profité de la période de récession pour repenser
\e< fondamentaux du luxe: passion, savoir-faire, exclusivité et services sont
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CARZ.CH

Premiere conclergerie
automobile de Suisse

La passion de Franck et Annick Milet et d'Olivier
Evain, c'est I'automobile de sport et de prestige.
Porsche, Ferrar, Maserati, Lamborghini, Wies-
mann, Lotus sont mises i la disposition des mem-
bres de Carz.ch. Unigue en son genre en Suisse; ce
club ingugure depuis peu un service de conciergerie,
Automohbile Lounge, qui décharge les propriétaires
de voitures de prestige de tous les services y atte-
nants: manutention, hivernage, pneus el répara-
tions, polissage... Alliant la personnalisation du vé-
hicule (modifications mécaniques et esthétiques,
bagageries assorties) & la sélection de la voiture de
vos reves, I'atout de ces jeunes entrepreneurs réside
dans la compréhension de vos envies. Leur «petit
supplément d'ime»? Organiser des sorties trés ex-
clusives pour les membres et leur entourage comme
une virée au Salon Top Marques de Monaco, viala
route Napoléon, une autre les menant au complexe
unique au monde de simulateurs I-Way couplé a
une escapade gastronomique au coeur de Lyon, ou
encore des visites privées de la Manuofacture Jaeger-
LeCoultre dans le Jura... Et comme toute maison de
luxe désormais bien pensée, Automobile Lounge est
aussi un liew privilégié pour se rencontrer.
info@earz.ch
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Envies

nliqués de maniére simple et pragmatique. Leur secret: creer I'opportunité
rencontrer et faire se rencontrer un reseau d'inities. PAR HELENE BEZIAT

Caves Raccurt & Partners
Un concept de caves privatives

BEL Comment

an &tes-vous venu
a fonder

Caves Raccurt

& Partners?
Emmanuel Raccurt
Avant cela, je com-
mercialisais du vin
de Bourgogne, ma
région d'origine,
quejelivrais ddomicile. |"al constaté queles
caves de mes clients &taient souvent mal
tenues. De 13 m'est venue 'idée de départ
destocker leur vin. Ensuite, le projetaévo-
1ué vers des caves privatives.

BL Quelles sont vos prestations?
ER Nous louons 62 caves individuelles, dont chacune représente ums
de stockage de 1800 bouteilles dans un lieu ultraprivilégié. Le vin r=
beaucoup d'argent: notre domaine de compétence réside dans son &8
{humidité 735, refroidissement & 14 degrés, renouvellement de I'air ol
et son accés séeurisé (clés codées par biomeétrie, séourité Sécuriton L=

BL Comment tirez-vous votre épingle du jeu
dans le contexte économique actuel?
ER Depuisniotre ouverturele 15 janvier dernier, nous avons loué avec ===
ciés, Thierry Dubois et Pierre-Francois Block, douze caves indivics
clientéle est composée de passionnés de vin, de sociétés qui souhaitesss
leurs propres clients dans un lieu agréable et discret, et de passionnesas
lent suivre des cours d'cenologie une fois par mois. Mais nous voulomsss
gt avant tout que nos clients se sentent bien et qu'ils fassent des a5
lounge est d'ailleurs un lieu convivial qui a éte pensé dans cette optiosne
ambition est de reproduire notre concept dans d’autres grandes vl
monde, en commencant par Zurich, Genéve, Londres... Nos caves 2
vocation de devenir le dernier lieu «mode: des hommes d’affaires. s
Caves Raccurt &
avenue du Thédfre 24, 10021LS
WwWW, raCCUrnps



